פרמטרים לקביעת אשראי ואובליגו ללקוחות

בועז נחמד, תל אביב 050-5201857

1. סוג היישות המשפטית של הלקוח. 

2. משך הקיום שלו. 
3. ניסיון המנהלים בתחום, בענף, בעולם התוכן שבה פועלת הארגון. 
4. מוסר התשלומים הקודם של מערכת זאת. 
5. מוסר התשלומים הקודם של הארגונים בהם עבדו מנהלים אלו. 
6. מוסר התשלומים של לקוח זה יחסית למוסר התשלומים של הענף בו הוא עובד / פועל.
7. האם מנהלי הארגון היו או עבדו במערכות שפשטו רגל בעבר. 
8. רמת הבטחונות המוצעת על ידי הלקוחות. 
9. רמת הבטחונות שהלקוח נתן לספקים אחרים. 
10. חתימה על ערבות אישית – כן / לא. 
11. חתימת הלקוח על ערבות אישית למול ספקים אחרים. 
12. מיקום העסק. 
13. מספר הלקוחות של בית העסק. 
14. גיל בעלי העסק. 
15. אשראי נדרש על ידי בעל העסק. 
16. סיבת האשראי שנדרש על ידי הלקוח. 
17. האם סיבה זאת הגיונית / נכונה / סבירה. 
18. אם לקוח זה (כמנהל) מת – עד כמה העסק תלוי בו או שהוא יכול להמשיך לתפקד.
19. רמת המשפחתיות של לקוח זה (כמה בני משפחה מנהלים את העסק). 
20. מידת המקצוענות של סגל ניהול הארגון. 
21. מידת ההבנה של בעל העסק בתחום בו הוא פועל. 
22. האם היה ספק שסירב לתת ללקוח זה אשראי.
23. תמצית דוחות דן אנד ברדסטריט על לקוח זה. 
24. שיחות עם ספקים אחרים / ספקים ממליצים אחרים / מתחרים בשוק לגבי מוסר התשלומים של לקוח זה. 
25. המלצה של איש המכירות לגבי היקף האשראי שלקוח זה דורש. 
26. עד כמה כשל עסקי של לקוח זה יכול לסכן את קיומו של הארגון לאחר מתן האשראי. 
27. מה יהיו גבולות האשראי של לקוח זה (תוספת של 10% או אחר). 
28. האם ניתן יהיה לקבל מלקוח זה שיקים למועד הפירעון שלושים יום לפני מועד הפרעון. 
29. במידה ולא ניתן ללקוח זה את כל הבקשה שלו – האם הוא ימשיך לבצע רכישות מאיתנו.
